
Signature Life Elite (USD) 和
Signature Life Prestige (USD) 计划

保护拥有的一切，
创造永恒的财富

一份保证在保单生效起即提供充分保障，
协助您进行长期财富增值，并为您完成传
承规划的终身保障计划。



70%
相信保险计划所提供的保障，
能让自己活得更加安心。

正通过多元化投资，
以确保未来财务稳健。 更有超过一人打算将名下资产

传承给自己的下一代。 

而每 的新加坡人* 当中的 43%^

4个新加坡人̂ 当中

资料来源: *宏利亞洲康健調查2025, ^宏利亞洲康健調查2026

您以过去付出的努力，换来今天的财富，为保证这辛苦建立
的一切得到妥善保存，您需要一套周全计划，方可为自己的
未来提供多一份保障，并同时为子孙后代创造美好将来。

Manulife Signature Life Elite (USD) 和 Signature Life 
Prestige (USD) 计划优点众多，除在保单生效起即提供充分
保障，又可长期进行财富增值，并容许受保人根据个人情况
从保单中提取现金应急，而且还能帮助完成财富传承规划，
既满足您目前的需要，又为您打造美好将来。

为财富传承奠定稳固基础

背景

主要利益

计划运作方式

产品特点

备注



为何选择 Signature Life (Elite/Prestige) (USD)计划:

如急需现金周转，可通过红利锁定选项³ 提取部分保单价值，
无需为解决资金短缺而退保

当确诊指定病症，可通过坚毅抗疾利益4 提取高达 100% 
的退保红利

保单生效当天即提供保证身故¹ 和绝症保障

以非保证红利² 逐渐提高您的保障总额和保单价值

提供你目前需要的保障，确保财富取得长期增长

保单生效起即可获保障，
而且财富可进行长期增值
保单生效即提供明确保障，
并为未来进行长期财富增值

105
1

因应个人情况转变，进行灵活调整
提升财务自主权，灵活面对人生转变和难
逢机会

按个人需要，
选择一次性或定期（5年期或10年期）保费缴付方式

一次性保费缴付: 

只需缴付一次保费

5年期: 

缴付5年保费

10年期: 

缴付10年保费
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为何选择 Signature Life (Elite/Prestige) (USD)计划:

使用身故利益继承选项5，对遗产派发方式作出安排，规划出身
故利益派发次数和金额 

指定一位值得信赖的人成为后备保单持有人6，确保在您离世或
精神上丧失行为能力时，让这名后备保单持有人顺利接管保单

传承计划为您精心设计
顺利将财富传承给下一代

为核心员工提供充分保障，防止企业因突然失去该核心员工而陷
入困境

企业可通过更改受保人选项7，在面对人事或企业拥有权变动下，
顺利进行灵活调整

企业业务延续性保障
专为满足企业不断演进的需求而设
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选择符合您需要的计划

Signature Life Elite (USD) Signature Life Prestige (USD)计划

*50岁非吸烟男性

针对个人需要，提供更高保障 保护财富与进行长期财富增值

主要优势 主要优势
保单刚生效即提供保证高额保障
(可高达一次性保费约6.3 倍*），让您安枕无忧

具备长期增值潜能，预计退保价值总额于第50个
保单年度可高达一次性保费14倍以上*

对象：重视个人保障的规划者
• 希望以实惠方式获得最高保障的人士
• 希望保障目前家庭财务安全的人士
• 面对失去核心员工威胁而需要高额保障的企业家

对象：注重高遗产金额的投保人
• 专注于长期财富增长和财富传承规划的人士
• 重视长期现金价值增长和保障的人士
• 要求获得保障与长期资产增长的企业家

保单生效当天即获身故1与绝症保障 可通过非保证红利2 长期不断累积现金价值

具备创造更高总回报和遗产金额潜能每一元保费都保证得到更高保障

* 一次性保费，男性（非吸烟者等级），上次生日时年龄为50岁，投保额为US$10M
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重视个人保障的规划者

一次性保费*: 
US$1.2M 

Marcus 是一名杰出
的公司高管，也是家
中的主要经济支柱。

他除了需照顾家人，也得为他们的未来打算，因此希望找到一份永远为家人提供周全保障的
保险方案。与此同时，他也十分重视资金周转能力，以便能把握新的机遇和以备不时之需。

因此他选择了Signature Life Elite (USD)计划。

投保额:
US$10M 

这位是
Marcus，
现年40岁

US$0M

US$5M

US$10M

US$15M

US$20M

保单从生效起：
US$10M保证身故利益

已付保费总额的8.4倍

以上所有金额乃根据用作说明的6.50% 年投资回报率计算。
如按两个不同的年投资回报率计算，将得出以下金额：

65岁 US$5M

4.75%

US$6.5M

6.50%

US$10.9M

95岁 US$5M US$8.1M US$17.4M

5510 20 25 35 45 55

保证身故利益金额将在金
禧周年日^当天或之后起的

10年内逐步降至50%，
而预计非保证身故利益

金额则会持续增加

65岁
身故利益预计总额#：
US$10.9M
保证身故利益：
US$5M

以上举例说明纯粹假设，并仅用作说明该保单在上述假设下如何运作。任何包含非保证红利的金额均不获保证，更有可能高出或低于实际派发利益金额。
金额以百万美元为单位，并已四舍五入至小数点后一位。
* 以男性非吸烟者、上次生日时年龄为40岁、标准风险等级及拥有新加坡
 居民身份为保费计算准则。
附带条规，详情请参阅各自的产品简介。

# 举例说明中的身故利益总额包括保证和非保证金额。 ^ 金禧周年日所指的是第10个保单周年日。

Marcus 支付的US$1.2M保费，将在他95岁时变成US$17.4M的潜在
遗产金额，而且他还可以：

在保单生效当天马上
获得US$10M保障

获遗产金额长期
增长潜能

成功进行遗产与
财富传承规划

保单年度

保证身故利益
在以下的年投资回报率下所得出的身故利益预计总额

可高达已付保费总额的14.7倍

95岁
身故利益预计总额#：US$17.4M
保证身故利益：US$5M

保证身故利益 非保证身故利益 身故利益预计总额

Signature Life Elite (USD)
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重视个人保障的规划者 | 既希望可从保单中提取现金, 又希望保障不受影响

一次性保费*:  
US$1.2M 

Marcus不仅享有Signature Life Elite (USD)计划提供的终身保障，还能在必要时灵活提取部分保单价值使用。
他在 65 岁时为帮助儿子购买房产，就从退保红利中提取一笔现金，替儿子支付首期付款 ⸺保单提供的保证保障
丝毫不受影响。

投保额:
US$10M 

这位是
Marcus

55US$0M

US$5M

US$10M

US$15M

US$20M

10 20 25 35 45 55

65岁

退保红利锁定金额 US$29,000

当用作说明的年投资回报率为 4.75%

US$5M
US$116,020

当用作说明的年投资回报率为 6.50%

US$5M保证身故利益

95岁

身故利益预计总额 US$7.8M

当用作说明的年投资回报率为 4.75%

US$5M
US$16.2M

当用作说明的年投资回报率为 6.50%

US$5M保证身故利益

保单年度

65岁: 儿子首次置业
红利锁定：退保红利的 10% - 即US$116,020^

替儿子支付首期付款

可高达已付保费总额的13.7倍

95岁
身故利益预计总额#：US$16.2M
保证身故利益：US$5M

保证身故利益并未因进行红利锁定而受影响*

以上所有金额乃根据用作说明的6.50% 年投资回报率计算。
如按两个不同的年投资回报率计算，将得出以下金额：

获得US$5M保证身故保障 灵活面对人生重要里程碑
及家中突发情况

以上举例说明纯粹假设，并仅用作说明该保单在上述假设下如何运作。任何包含非
保证红利的金额均不获保证，更有可能高出或低于实际派发利益金额。
* 以男性非吸烟者、上次生日时年龄为40岁、标准风险等级及拥有新加坡居民
 身份为保费计算准则。
# 举例说明中的身故利益总额包括保证和非保证金额。
^ 使用红利锁定选项或会降低未来的非保证利益金额。
附带条规，详情请参阅各自的产品简介。

Marcus 可在必要时提取部分保单价值，並同时继续：

保证身故利益 非保证身故利益 身故利益预计总额
可高达已付保费总额的13.7倍

Signature Life Elite (USD)
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注重高遗产金额的投保人

一次性保费*: 
US$2.2M

他是一名已积累巨额
财富的成功企业家。

以Rick的经济条件，已完全能够应付日常开支与基本保障，所以他把目光投向另一个目标：
就是如何创造出更高的遗产金额，并向家人进行公平分配。

于是他选择了Signature Life Prestige (USD)计划。

投保额:
US$10M 

这位是
Rick,
现年45岁

5555US$0M

US$10M

US$20M

US$30M

US$40M

US$50M

20 35 40

保单从生效起：
US$10M保证身故利益

已付保费总额的4.5倍

85岁
100岁

US$6M

4.80%

US$10.8M

6.85%

US$20.8M

US$6M US$19.9M US$49.3M

保证身故利益金额将在金禧
周年日^当天或之后起的15年

内逐步降至60.10%

保证身故利益 非保证身故利益 身故利益预计总额
可高达已付保费总额的22.0倍

100岁
身故利益预计总额#：US$49.3M
保证身故利益：US$6M

85岁
身故利益预计总额#：
US$20.8M
保证身故利益：
US$6M

保单年度

保证身故利益 在不同的年投资回报率下，身故利益的预计总额

有效地运用财富杠杆，
实现跨世代财富传承

进行长期
遗产增值

为子孙后代留下
更巨额的遗产

Rick 支付的US$2.2M保费，将在他100岁时变成US$49.3M
的潜在遗产金额，而且他还可以：

以上所有金额乃根据用作说明的6.85% 年投资回报率计算。以下图表说明在不同年投资回报率下可获的利益金额。
如按两个不同的年投资回报率计算，将得出以下金额：

以上举例说明纯粹假设，并仅用作说明该保单在上述假设下如何运作。任何包含非保证红利的金额均不获保证，更有可能高出或低于实际派发利益金额。金额以百万美元为单位，并已四舍
五入至小数点后一位。

附带条规，详情请参阅各自的产品简介。

* 以男性非吸烟者、上次生日时年龄为45岁、标准风险等级 
 及拥有新加坡居民身份为保费计算准则。

^ 金禧周年日所指的是第15个保单周年日或受保人65岁 
 生日后的首个保单周年日，并以当中较后者为准。

# 举例说明中的身故利益总额包括保证和非保证金额。

Signature Life Prestige (USD)
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企业家

受保人：Andrew

一次性保费*:  
US$1.2M

Mr Tan 是一名成功的企
业家，以多年心血建立起
一个强大的商业帝国。

Andrew在公司里举足轻重，公司能够发展到今天的规模，他实在功不可没，Mr Tan
也深知一旦损失Andrew这名得力员工，肯定对公司日常运作和营收带来沉重打击。

于是他选择了Signature Life Elite (USD)计划，以确保公司业务维持运作。

投保额:
US$10M 

这位是
Mr Tan

当Andrew不幸离世 如果Andrew辞职

US$10M^
利益 

即时获派一次性
1

Signature Life Elite (USD) 计划将为企业：

Mr Tan 可选择7将保障转移到新上任的核心员工，
无需为他另购保单

2

提供即时现金周转能力，以稳住业务运作

向各持份者、商业伙伴和债权人注入信心

提供财务支援，用作寻找替代人选、公司重组
或恢复业务运作

在购买核心员工保险后
针对以下情况，为企业提供有效保障

公司业务维持稳定，丝毫不受影响
从损失核心员工那一刻起，就确保业务能维持正常运作

无需另购保单
保单所有保障将顺利转移给新任命的核心员工

所有保障将转移给新任命的核心员工

保留累积至今的保单价值

* 以男性非吸烟者、上次生日时年龄为40岁、标准风险等级及拥有新加坡居民身份为保费计算准则。
^ US$10M的保证身故利益在首10个保单年度内维持不变。这项保证身故利益将从金禧周年日起的10年内由100%逐步降至50%，而预计非保证身故利益金额则继续增长。 

Signature Life Elite (USD)
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产品特点一览表

保障

USD计价货币

终身保单有效年期

一次性缴付或定期缴付（5年缴付和10年缴付）保费缴付年期

Signature Life Elite (USD) 计划

金禧周年日所指的是第10个保单周年日

保证身故利益
保证身故利益将从金禧周年日起的10年内逐步下降，
之后将维持不变

金禧周年日前：
100%投保额
+ 任何终期红利，减去任何拖欠宏利的金额
+ 任何已锁定的退保红利累计金额
– 减去任何拖欠宏利的金额

金禧周年日当天或之后：
以下三者中金额最高者：
• 保证退保价值
• 已付保费总额 (包括相关附加保险）
• 相等于投保额乘以受保人身故时某指定百分比后
 的金额。详情请参阅产品简介。

+ 任何终期红利，减去任何拖欠宏利的金额
+ 任何已锁定的退保红利累计金额
– 减去任何拖欠宏利的金额

Signature Life Prestige (USD) 计划

投保年龄 (以上次生日年龄为准)

身故利益

一次性保费：0 – 75岁
定期缴付保费： (5年缴付和10年缴付)： 0 – 70岁

金禧周年日所指的是第15个保单周年日或受保人65岁
生日后的首个保单周年日，并以当中较后者为准

保证身故利益
保证身故利益将从金禧周年日起的15年内逐步下降，
之后将维持不变
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绝症提前赔偿利益

坚毅抗疾利益

可选择从第16个保单年度起，提取最多50%的退保红利

当确诊绝症，即获派高达 100%身故利益

当确诊特定病症，即获派高达 100%退保红利

可通过提取现金，提高现金周转能力

红利锁定选项3

各项遗产规划方案

后备保单持有人6选项

身故利益继承选项5

更改受保人7选项

 

将全数身故利益分成等分，以分期付款方式，在2至10年自选期内每年向受益人派发，为受益人提供持续的财务支援

仅适用于个人持有的保单

可通过提名后备保单持有人6，在现任保单持有人去世或精神上丧失行为能力后，由后备保单持有人顺利
接管保单拥有权，确保保单持续有效

仅适用于企业持有的保单

可于第2个保单年度后要求更改受保人，而且更改次数不限

背景

主要利益
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注释

附带条规，有关计划详情请参阅产品简介和保单合约。

1. 如受保人在保单有效期间，并在金禧周年日前去世，保单将派发以下身故利益金额：
 (a) 100%投保额；和
 (b) 终期红利（如有），
 并于派发前先从中扣除尚拖欠宏利的金额。

 我们将把身故利益和任何已锁定的退保红利累积金额一并派发。

 Signature Life Elite (USD)计划的金禧周年日即第10个保单周年日。
 Signature Life Prestige (USD)计划的金禧周年日即第15个保单周年日或受保人65岁生日后首个保单周年日，并以当中较后者为准。

2. 我们可自行对各项红利金额进行定期（每年超过一次）检讨，并可能作出调整。红利金额在经过任何调整后，都可能对保单的身故利益、
 绝症利益及退保价值产生重大影响。在极端情况下，终期红利和退保红利甚至可能归零。

3. 红利锁定选项可于第15个保单周年日起使用，而且每年只能使用一次，并必须在保单周年日起的31天内向宏利提出申请。附带其他条规。
 保单持有人可选择直接获派已锁定的退保红利，或将其交由宏利保管及赚取利息，宏利将不时对利率进行调整。

4. 当受保人于第2个保单周年日后确诊某指定病症，保单持有人最多可申请锁定100%的退保红利，并只限作一次申请。

5. 只可在申请投保时要求加入身故利益继承选项，而且在保单签发后不得对所选身故利益派发年期进行更改或选择加入选项。详情请参阅产品简介。

6. 如欲提名后备保单持有人，该后备保单持有人必须年满18岁，并须对当前受保人拥有可保利益。如保单持有人与受保人为同一人，则不得提名后备保单持有人。
 附带其他条规。

7. 保单持有人可在保单签发2年后要求更改受保人，并必须可在新受保人身上获得可保利益。宏利将对新受保人进行核保审核，并根据审核结果，
 决定是否批准这项申请。申请一旦获得批准，新受保人的评级（如有）将等同前受保人。附带其他条规。
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重要信息

Signature Life Elite (USD) / Signature Life Prestige (USD) 计划及其相关附加保险由宏利（新加坡）私人有限公司（公司注册编号：198002116D）负责核保。这份简介
并没有经过新加坡金融管理局审批。购买人寿保险计划是一项长远承诺，提早断保可能代价甚高，保单的退保价值（如有）也可能低于已付保费总额，甚至可能等于
零。这份简介仅供参考使用，并不以您的特定投资目标、财务状况及个别需要作为考量，而且非保险合约，也非提议和推荐购买这份保单。您可以在这份保险产品的
保单合约上找到有关条规、细节和不受保事项。此简介附有中、英文版，若出现语言上的差异，将以英文版为准。 

此保单将在新加坡存款保险公司的保单持有人保障计划下自动受到保护，因此无需办理任何手续，而保障限额将由新加坡存款保险公司决定。欲知保单持有人保障
计划的保障利益和范围，请与我们联络，或浏览新加坡人寿保险协会或新加坡存款保险公司的网站(www.lia.org.sg 或 www.sdic.org.sg )。 

请在购买此计划前，听取宏利财务顾问或我们指定销售伙伴的意见。

资料截至2026年8月16日。
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+65 6833 8188manulife.com.sg

我们以充裕的资本，

来自独立评级机构的高

度评价，和强劲的投资

表现，展示出我们在财

务方面的实力。

财务实力：

标准普尔: AA-  

财力雄厚的伙伴,  尽心相随

成立于
1887年

全球首10大上市人寿
保险公司之一*

全球总部设在
多伦多

全球超过 3,700 万客户
(截至2025年12月） 

业务遍及
13 个亚洲市场

自1899年起为新加坡
的客户提供服务

获新加坡金融管理局评
为一级保险公司^

 

日本中国

比利时
英国

澳洲

新西兰

加拿大

美国

巴西

巴巴多斯

百慕大越南
缅甸
印度

柬埔寨
马来西亚

新加坡
印尼

乌拉圭
智利

台湾
香港和澳门
菲律宾

^ 根据新加坡金融管理局条例，“一级保险公司”即资产总值至少S$50亿或任何等值外币的新加坡注册保险公司。
* 根据截至2025年12月31日的市值数据。资料来源：彭博
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